atw:kommunikation

Marketing fur technische Produkte & Dienstleistungen
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:die technikexperten

Technische Kompetenz

Marketing und Vertriebsunterstitzung fir
erklarungsbedurftige Produkte und Dienst-
leistungen der Investitionsguterindustrie

- das ist unsere Welt. Dafur engagieren wir
uns seit fast 30 Jahren.

In dieser Zeit haben wir ein grof3es Verstand-
nis fur die vielfaltigen Anforderungen unserer
Kunden gewonnen. Wir haben gelernt, Inge-
nieuren zuzuhdren, Entwicklern die richtigen
Fragen zu stellen, Produkte zu analysieren
und Prozesse zu verstehen. Die so gewon-
nenen Kenntnisse bilden die Basis unserer
auflergewdhnlichen Kommunikationsideen.

Unsere technische Kompetenz ist Programm.
Sie basiert auf jahrzehntelanger Erfahrung
und einer fundierten Ausbildung unserer
Mitarbeiter. Diplom-Ingenieure auf der
Beraterseite, technische Redakteure fir die
PR-Arbeit und Industrie-Designer in der
Kreation - so prasentiert sich das Team der
atw:kommunikation.

B2B ist unsere Leidenschaft

Wir entwickeln und realisieren alle Marke-
tingmafinahmen im eigenen Team - inhouse,
schnell und in bewahrter Qualitat. An zwei
Standorten: Siegburg und Tidbingen.

Flr unsere Kunden sind wir:

e Kompetente Projektentwickler, die Ver-
triebsablaufe optimieren und Markte
erschlieBen.

e Grafik-Designer, die technische Produkte
brillant in Szene setzen.

e Redakteure, die auch komplizierte Themen
verstandlich auf den Punkt bringen.

e Mediaplaner, die auch mit kleinen Budgets
maximale Wirkung erzielen.

e Programmierer, die sowohl raffinierte als
auch technisch anspruchsvolle Webseiten
und Online-Applikationen realisieren.

e Werbetechniker, die nicht nur ihr Hand-
werk, sondern auch unsere Kunden
verstehen.

Beratung auf Augenhdhe

Verantwortung Uibernehmen, Chancen erken-
nen und dann entschieden handeln. Daflr steht
die Geschaftsleitung der atw:kommunikation
GmbH:

Heimo Korbmann | Siegburg

Grinder und Geschaftsfiihrer der <

¢

rater, Konzeptentwickler und Visionar ’

atw:kommunikation GmbH. Kundenbe-

- 5o kennen ihn unsere Kunden. Dafir
bringt er mit: Leidenschaft, Engagement und
stete Neugierde auf technische Produkte.

Peer Vespermann | Tiibingen

Diplom-Ingenieur. Nach dem Maschi-
nenbaustudium an der TU Karlsruhe
seit Uber 25 Jahren als Vertriebs- und

Marketingleiter sowie Geschaftsfihrer

im mittelstandischen Maschinen- und
Anlagenbau tatig. Steht den Kunden der
atw:kommunikation als Berater, Projektent-
wickler und Vertriebscoach zur Seite.



:unsere leistungen

Strategien fiir ein effizientes Marketing

Welche Instrumente braucht erfolgreiches
Marketing fur technische Produkte und
Dienstleistungen in einer Zeit, in der sich
Markte schneller denn je verandern, globale
Herausforderungen zunehmen und Ziel-
gruppen immer neue Kommunikationswege
beschreiten?

Die atw:kommunikation hat auf Basis von

30 Jahren Erfahrung ein Portfolio entwickelt,
das allen aktuellen und zukinftigen Anforde-
rungen an eine schnelle, effektive und kosten-

ginstige Kommunikation gerecht wird.

Ob Produkteinfiihrung, Vertriebsoptimierung,
Krisenbewaltigung oder Neuausrichtung: Die
atw:kommunikation sorgt mit passenden,
individuellen Marketing-, Werbe- und
PR-Mafinahmen fir nachhaltige Erfolge.

Vertrieb & Marketing

Dem richtigen Interessenten zur richtigen
Zeit die richtigen Informationen bieten -

mit diesem Ziel optimieren wir Vertriebs- und
Marketingmaf3nahmen. Dabei arbeiten wir auf
Wunsch autark in unserer Agentur oder vor
Ort bei Thnen im Unternehmen. Wir entschlis-
seln Markte, lokalisieren Zielgruppen, wahlen
die passenden Instrumente und machen die
ersten Schritte - fur eine langfristige Positio-
nierung lhres Unternehmens in allen wichti-
gen Marktsegmenten.

e Marktanalyse & -forschung

* Business-Development

e Vertriebsoptimierung

e VKF- & POS-Kommunikation

e KundenbindungsmafBnahmen

e Coaching von Marketing- & Vertriebsteams

e Interimsmanagement fur Marketing
& Vertrieb

Werbung & Kommunikation

Die digitale Welt suggeriert schnelle Erfolge
mit wenig Aufwand. Doch eine unverwech-
selbare Identitat, emotionale Ansprache und
langfristige Kundenbeziehungen sind ohne die
klassischen Instrumente der Werbung nicht zu
erreichen. Deshalb kreieren und realisieren wir
nach wie vor raffinierte Werbekampagnen, er-
folgreiche Produktplatzierungen und nachhal-
tige Imagekampagnen fir unsere Kunden.

¢ Corporate Design

e Branding & Produktlaunches

* Publikationen (Broschiren, Flyer,
Geschéftsberichte & Magazine)

¢ Anzeigen- & Online-Kampagnen
e AuBBen- & Verkehrsmittelwerbung
e Direktmarketing

e Werbemittel & Streuartikel

¢ Online-Medien (Websites, Apps, Mails]
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:menschen zusammenbringen



:unsere leistungen

Messen & Events

Messen und Kundenevents sind nach wie vor
eine ideale Plattform zur Produktplatzierung,
Kundenansprache und Imagepflege. Neben
der Prasentation von Waren und Dienstleis-
tungen nutzen wir diese internationale Bihne
fur ganzheitliche, crossmediale Kommunikati-
onsstrategien. So optimieren wir das Engage-
ment unserer Auftraggeber, erzielen maximale
Reichweiten bei Medien und Entscheidern und
schaffen langfristige Kundenbeziehungen.

e Messedesign

e Standbau und Eventausstattung

e Besuchereinladungen & -management
e Vor-Ort-Service fur Vertrieb & PR

e Multiplikatoren- & Journalistenbetreuung

e Pressearbeit & flankierende Werbe-
mafBnahmen

e Nachbereitung von Messekontakten

Public- & Online-Relations

Bekannte Produkte verkaufen sich besser.

Da Medien entscheidend zur Meinungsbildung
beitragen, sorgen wir fir die differenzierte
Positionierung von Informationen bei Jour-
nalisten, Multiplikatoren und so letztendlich
auch bei lhren Kunden. Mit bewahrten Instru-
menten platzieren wir |hre Erfolgsmeldungen
in den Medien, machen Produkte bei Zielgrup-
pen bekannt, erschlieen neue Markte und
werben fir |hre Ideen.

¢ Presseinformationen

¢ Pressekonferenzen

e Medienkontakte

e Redaktions- & Text-Service

e Fachartikel & Success-Stories

* Online-Relations

Internet & Social Networking

Die Prasenz eines Unternehmens in der
digitalen Welt hat sich zu einem wichtigen
Wettbewerbsfaktor entwickelt - nicht nur

bei jingeren Zielgruppen. Dabei entscheidet
neben der Auswahl der passenden Kommu-
nikationskanale des World Wide Web auch die
Qualitat des Engagements lber den Erfolg
einer Online-Kampagne. Deshalb beherrscht
die atw:kommunikation die gesamte Klaviatur
des New Media-Dialogs.

e Corporate Websites

e App- und Template-Entwicklung

¢ Suchmaschinenoptimierung (SEO)

¢ Content-Erstellung & -Aktualisierung
e E-Marketing & Newsletter

¢ Social Media

e Linkbuilding
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sunsere starken

Zuhoren und Verstehen

Technische Produkte brauchen Verstandnis.

Als Technikexperten kennen wir uns mit Pro-
zessen, Vertriebsstrukturen und Medien des
Marktes fur Investitionsguter und technische
Dienstleistungen bestens aus. Doch vor der
Umsetzung steht das Kennenlernen. Eine
wichtige Phase, in der wir die Produkte unse-
rer Kunden genau analysieren, Dienstleistun-

gen erleben und Entwicklungen verstehen.

Auf Basis dieser Erkenntnisse entwickeln wir
unverwechselbare Kampagnen, individuelle
Darstellungen und Uberzeugende Texte. Denn
nur wer seine Auftraggeber, deren Produkte
und Markte kennt, weif3, wortiber er spricht.
Und deshalb konnen sich unsere Kunden
sicher sein, dass wir uns einfach mehr Zeit
fur ihre Aufgabenstellungen nehmen als viele
andere.

Wir wissen, das kostet auch Ihre Zeit. Aber es
erhoht die Effizienz lhrer Werbung.

Zusammen mehr erreichen

Teambildung findet Gemeinsamkeiten.

Unser Arbeitsstil ist der des engen Dialogs.
Dafur missen sich alle Beteiligte - Agentur
wie Kunde - von Anfang an vollstandig in das
Projekt einbringen. Der offene, gleichberech-
tigte Austausch sorgt fir Transparenz, Ver-
trauen und steht letztendlich fir den gemein-
samen Erfolg. Dabei richten wir unseren Blick
im Sinne des Product-Lifecycle-Managements
(PLM] auf den gesamten Lebenszyklus eines
Produktes. So bringen wir im Idealfall alle
Prozessbeteiligten — von der Entwicklung Uber
die Konstruktion bis zum Vertrieb — an einen
Tisch und auf einen Nenner.

Wenn Kunde und Agentur an einem Strang
ziehen, ein gemeinsames Ziel verfolgen und
zusammen am Erfolg arbeiten - dann entsteht
ein Wir-Gefuhl, das Grofles bewegen wird!

Vernetztes Denken, crossmediales Handeln

Intelligente Konzepte garantieren Erfolge.

Bei der Kundenansprache gibt es heute keine
einfachen Rezepte und nur selten schnelle
Erfolge. Dafur ist die Welt zu komplex, Markte
zu vielschichtig und der Mensch zu individu-
ell. Auf diese Herausforderungen reagiert die
atw:kommunikation mit flexiblen Strategien,
die viele Disziplinen der modernen Zielgrup-
pen-Kommunikation miteinander verbinden.
Sorgsam ausgewahlte Instrumente trans-
portieren lhre Botschaften ohne Umwege

zu Ilhrem Publikum. Gekoppelte Werbe- und
PR-Kampagnen maximieren den Werbedruck
und erhéhen die Prasenz in den Medien lhrer
Zielgruppen.

Flexibilitat ist nach wie vor die grofie Anforde-
rung an Vertrieb und Marketing. Denn jede He-
rausforderung ist zugleich eine Chance, neue
Markte zu erschlieflen und eigene Produkte
und Angebote erfolgreich zu prasentieren.



Budgettreu bis ins Ziel

Transparenz schafft Vertrauen.

Der verantwortungsvolle Umgang mit den
Ressourcen unserer Kunden ist fir uns
selbstverstandlich. Bereits in unseren Ange-
boten definieren wir Leistungen und Kosten
ausfihrlich und transparent. Unsere Hono-
rare beziffern wir prazise, ohne versteckte
Ausgaben und bei Nennung eventueller
Neben- und Folgekosten. Und falls unsere
Auftraggeber nicht von ihrer urspringli-
chen Aufgabenstellung abweichen, stimmen
Angebot und Rechnung spater exakt Uberein
- ohne Uberraschungen.

Bei Verlagen, Druckereien und Messebauern
sind unsere Mitarbeiter fir ihre kompromiss-
lose Qualitatskontrolle und ihr konsequentes
Kostenbewusstsein bekannt. Dies zahlt sich
fir unsere Kunden gleich doppelt aus: Sie
erhalten beste Qualitat zu einem fairen Preis.
All dies schafft Vertrauen, das viele unserer
Kunden mit jahrelanger Treue belohnen.

Kreativitat fein dosiert

|deen Uberwinden Grenzen.

Machbarkeit hat bei unseren Kreationen die
hochste Prioritat. Wir entwickeln ldeen, die
Uberzeugen, begeistern, faszinieren - und
trotzdem den finanziellen Vorgaben unse-
rer Kunden entsprechen. Statt aufwendiger
Kampagnen wahlen wir den Weg der vernetz-
ten Kommunikation. Dabei kombinieren wir
die Instrumente der klassischen und elek-
tronischen Werbung mit denen des Direkt-
marketings und der Presse- und Offentlich-
keitsarbeit. Das Ergebnis unseres Einsatzes
sind klar nachvollziehbare Konzepte - ohne
Schnickschnack und Schnorkel, dafur mit

maximaler Durchsetzungskraft.

Unsere Losungen sind umsetzbar, unsere Pla-
nungen verstandlich und unsere Kalkulationen
transparent. So erreichen wir lhre Kunden auf
mehreren Ebenen, nachhaltig, glaubwirdig
und bezahlbar.

Konzentration auf das Wesentliche

Qualitat schlagt Quantitat.

Das Machbare umsetzen, erfolgreiche Wege
finden und gemeinsam mit unseren Kunden
zu beschreiten, dafur steht die atw:kommu-
nikation. Denn nicht alle neuen Medien sind
fur jeden Kunden eine gute Empfehlung; nicht
jeder Trend ein Engagement wert. Deshalb
prifen wir genau, welche Marketingideen bei
der avisierten Zielgruppe ankommen, welche
Kommunikationsinstrumente gespielt und
welche Netzwerke genutzt werden sollten.

Klasse statt Masse, Botschaften statt Phra-
sen, Ansprache statt Appelle - wer seine
Informationen gezielt und ohne Umwege an
sein Publikum sendet, der wird gehdort, dem
wird vertraut, der gewinnt. Wir zeigen lhnen,
welche Wege man dafir gehen muss.









sunsere referenzen

Erfahrungen aus fast 30 Jahren

Zufriedene Kunden sind der beste Beweis fir
eine erfolgreiche Zusammenarbeit. Diese
Erfolgsgeschichte fihren wir konsequent
fort. An zwei Standorten, mit engagierten
Mitarbeitern, viel Erfahrung und einer grofien
Neugierde auf neue Herausforderungen.

Vielleicht dirfen wir auch Sie bald als neuen
Kunden begrifen. Wir freuen uns auf lhre
Aufgabenstellung.

Maschinen- & Anlagenbau

Dr. BOY Spritzgiessautomaten Corporate
Design, Printmedien, Media (Print- und
Onlinemedien), Messedesign, Internetsite,
SEO und Online-Relations Eisenmann KG
Projektleitung Haushahn Automationssyste-
me Marketingleitung KMU LOFT Cleanwater
GmbH Vertriebsleitung & Business Develop-
ment sowie Relaunch der Website, Konzep-
tion der Presse- und Offentlichkeitsarbeit
MGP Engineering GmbH Prospektgestaltung
OSM Gesellschaft fiir offene Systeme in

der Medizin GmbH Vertriebsunterstitzung

& Direktmarketing PETIG AG Relaunch von
Signet & Corporate Design, Broschiiren,
Flyern & Verkaufskatalogen sowie Website
Rapid Maschinenbau GmbH Vertriebs- und
Marketingleitung TANOS Systainer Signet,
Prospekte und Vertriebsunterlagen SIEMENS
Prospekte & Kataloge SIVAplan GmbH & Co.
KG Vertriebsleitung sowie Print- & Onlineme-

dien, Event- & Messeservice, Direktmarketing,

Presse- und Offentlichkeitsarbeit Viastore
systems Vertrieb & Marketing ZETT MESS
Messmaschinen Entwicklung von Signet,
Prospekte & Website

Elektronik & IT

ascertech ag CD-Relaunch, Printmedien,
Anzeigen und Website compeople AG Corpo-
rate Design, Print- & Onlinemedien EPSON
Deutschland Kundenevents, Direktmarketing
Epstein Leuchtenmanufaktur Relaunch von
Signet, Corporate Design, Katalogen, Bedie-
nungsanleitungen und Website. PR-Arbeit
sowie Direktmarketing digitalequipment
GmbH & Co. KG Signet- & CD-Entwicklung,
Webseitenentwicklung GWI Consulting AG
(heute AGFA HealthCare) Betreuung der
Pressearbeit, Redaktion des Kundenmagazins
.GWI Direkt” Klamke Informationstechnolo-
gie Signet, Print- & Onlinemedien, Direktmar-
keting MICROTEC Print- & Vertriebsmedien,
Anzeigenkampagne, Messe- & Eventservice
projectiondesign Deutschland (heute Barco
GmbH) Adaption der norwegischen Website
& Broschiiren sowie Vertriebsunterstitzung
& Pressearbeit fur die DACH-Region THALES
Deutschland Unternehmens- & Mitarbei-
terkommunikation, Anzeigen, Redaktion fur
Printmedien und Website SYSECA INFORMA-
TIK Public Relations, Imagekampagne



Metall & Chemie

Acrylland Gruppe Kataloggestaltung, Direkt-
marketing & VkF-Aktionen AMTEX Oil & Gas
Inc., USA Vertriebsunterstiitzung, Print- &
Onlinemedien BHL Plastics Gestaltung von
Corporate Design, Print & Online-Medien
Bollinghaus Steel Printmedien, Relaunch
Website Codec GmbH Corporate Design, Print-
& Onlinemedien, Eventmanagement EIGRO
Transportkalte GmbH Fahrzeuggestaltung
ExTrade SimpleGreen Presse- & Offentlich-
keitsarbeit HENZE Kunststofftechnik Ent-
wicklung von Signet & Corporate Design, Bro-
schiren & Website Kalenborn International
Printmedien Krdmer & Martin Pressearbeit
Master-Clean Reinigungstechnik Katalogge-
staltung, Public Relations, Imagekampagne
Norddeutsche Affinerie AG Imagekampagne
& VkF-MafRnahmen Siegwerk Druckfarben
AG Kampagne zur Produkteinfihrung, Print-
medien und Vertriebsunterstiitzung THALES
Defence Deutschland GmbH Presse- und
Offentlichkeitsarbeit

Handel & Logistik

Dohle/HIT-Handelsgruppe Signetentwick-
lung, Gestaltung von Kundenprasenten und
Werbemitteln, Gewinnspielaktionen, POI-
Kampagnen sowie POI-Systemen fur den TK-
und Frischebereich Backwerk Markteinfih-
rung durch Presse- und Offentlichkeitsarbeit,
Direktwerbung und VkF-Aktionen Emil LUX
Tools Verpackungsdesign, Entwicklung von
POS-Materialien & Bedienungsanleitungen
LUXXX Handelsgruppe Branding und Verpa-
ckungsdesign Energiesparleuchten, Lampen
& Werkzeugen. OBl Deutschland Gestaltungs-
richtlinien fir Eigenmarken (Garten, Sani-
tar, Werkzeuge, Insektenschutz u.v.m.) Plus
Warenhandelsgesellschaft Verpackungs- &
POS-Design der Non-Food-Serie ..Pluspunkt”
REWE Group Markenpositionierung, Mitar-
beiter- und Konsumentenkommunikation im
Internet. Konzeption der Internetauftritte fir
toom Baumarkt, REWE sowie fir die Bereiche
.Reise” und ..Online-Handel". Branding fur

.Fullhorn”-Bioprodukte

Dienstleistungen, Behorden & Verbande

Dr. Witte & Partner Corporate Design, Bro-
schiren, Website & Direktmarketing, Such-
maschinenmarketing & Pressearbeit Bundes-
agentur fiir Arbeit Informationskampagnen,
Publikationen & Eventmanagement Bun-
desministerium fiir Bildung und Forschung
BMBF Imagekampagnen, Publikationen,
Event-/Messebegleitung, Internetkommuni-
kation Bundesverband Rollladen & Sonnen-
schutz e.V. Website Deutscher Akademischer
Austauschdienst DAAD Publikations-, Event-
& Messeservice Deutsche Telekom (Media-
Services GmbH) Kommunikationsstrategie
zur Neupositionierung des Dienstleistungs-
bereiches der Deutschen Telekom Konferenz
der Akademien der Wissenschaft Event-
betreuung & Pressearbeit Spedition Wirtz
GmbH Signet, Website & Fahrzeuggestaltung
Vereinigte IKK Werbe- und PR-Kampagne zur
Mitgliedergewinnung Wissenschaftsregion
Bonn-Rhein-Sieg Website, Eventmanagement
Zentralverband des Deutschen Handwerks
Imagekampagne zur Einfihrung des Hand-
werkportals, Redaktions- & Online-Services









atw:kommunikation

GmbH - Bahnhofstr. 40 - 53721 Siegburg
Telefon: +49 (0) 22 41 - 59 84 - 0
Telefax: +49 (0) 22 41 - 59 84 - 99
E-Mail: siegburg@atw.de
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Furststr. 25 - 72072 Tidbingen ”
Telefon: +49 (0) 70 71 - 79 61 74 E E

Telefax: +49 (0) 70 71 - 79 61 75 EI"
E-Mail: tuebingen@atw.de
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Fotografie: blurAZ, New York (USA), Shutte



